Falta de organizacion en la gestion comercial

No puedes visualizar la actividad y es imposible prever los
ingresos

El equipo comercial tiene baja productividad, atascado en
tareas repetitivas, y no saca partido a sus herramientas
Se pierden oportunidades y hay gran dificultad para dar
seguimiento a clientes

La experiencia del cliente es deficiente

...que el CRM te diga qué cliente contactar hoy,
qué decirle y como cerrar la venta?

Con Dynamics 365 Sales, cada dato se convierte en
una oportunidad real.
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Sales Tigloo: Visién 360 y enfoque transversal
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